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Private Sachversicherungen...

...schiitzen vor personlicher Finanzkrise

Alle reden von DER Krise — wer denkt da
noch an Schaden, die einen in die priva-
te finanzielle Krise stiirzen kdnnen? Uns
liegt wie immer nicht daran, Angste zu
schiiren, sondern Lésungen zu prasen-
tieren. Claus Baumgart, Spezialist fir
Sachversicherungen bei der Ravensbur-
ger Finanz, kennt sie:

Nicht alles muss versichert werden. Die
wichtigste Grundregel lautet: immer
genau prifen, was zu einem passt und
die Existenz bedrohen koénnte. Doch
Vorsicht! Wenn Sie alle Klauseln aus-
schliel3en, dann haben Sie letztlich Ver-
sicherungskosten ohne Leistung.

Neue Klauseln

Vorhandene Vertrdge sollten Sie auf
diese Angemessenheit, auf Aktualitat
und Uberschneidungen priifen. Oft
sind neue Risiken, mdgliche Zusatzklau-
seln oder aktuelle Bewertungen nicht
beriicksichtigt. So gilt flr die Gebaude-
versicherung, dass sie eine Klausel fir
grobe Fahrldssigkeit beinhalten sollte
(z. B. der Hausbrand infolge des unbe-
aufsichtigten Tannenbaum:s).

Diese kann man auch in die Hausratver-
sicherung mit aufnehmen. Bei der muss
allerdings in erster Linie die Deckungs-
summe stimmen, die nach Quadratme-
tern Wohnraum bestimmt wird. Sollten
Sie einen geringeren Wert versichert
haben, wird nur entsprechend anteilig
ausgezahlt.

Die wichtigste private Sachversicherung
ist die Haftpflichtversicherung. Sie soll-
te die Forderungsausfall-Deckung bein-
halten. Die tritt in Kraft, wenn ein Scha-
densverursacher weder versichert ist,
noch selbst zur Kasse gebeten werden
kann. Richtig ins Geld kann es auch ge-
hen, wenn wegen Schliisselverlust eine
komplette SchlieBanlage ausgetauscht
werden muss. Mit dem Zusatz Schlis-
selverlust-Risiko (privat wie beruflich)
Ubernimmt die Haftpflichtversicherung
die Kosten.

Den schonen Namen Mallorca-Deckung
hat die Zusatzklausel fiir eine Versiche-
rung des Mietwagens im Urlaub. Die
ibliche ,Vollkasko nach europaischem
Standard” hat oft nur begrenzte De-
ckungssummen im Sach- und Perso-
nenschadensbereich. Mit der Mallorca-

Deckung kommt lhre Haftpflichtversi-
cherung fiir solche Schaden

auf. Ich kénnte lhnen noch viele Klau-
seln prasentieren - besser Sie kommen
mit lhren Unterlagen vorbei und wir
prifen alles durch.

Lassen Sie sich nicht irre machen -
wir behalten fiir Sie den Uberblick.

Wichtige Klauseln fiir die
Haftpflichtversicherung

= Forderungsausfall-Deckung

= Gefélligkeitsschaden

= Schliisselverlust-Risiko

= Mallorca-Deckung

= Gemietete und geliehene Sachen

,Verhindern Sie Ihre ganz private Finanzkrise —
auf die haben Sie Einfluss!”

s

Alle reden Uber Eurokrise und Bankenkrise
- die Versicherungskrise wird dabei oft noch
ausgeblendet. Diese hat jedoch langfristig
erhebliche Auswirkungen, vor allem auf
die Altersvorsorge. Wir haben fiir Sie einen
ausflhrlichen Informationstext auf unsere
Website gestellt: www.rv-finanz.de

Altersvorsorge in der Euro-Krise

Global denken - flexibel handeln

Wie sicher sind Kapitallebens- und
Rentenversicherungen? Das ist derzeit
die am haufigsten gestellte Frage. Je-
der weil3, durch das derzeitige Nied-
rigzinsniveau ist der Garantiezins bei
defensiver Anlage (z. B. europdische
Staatsanleihen) nicht haltbar. Und die
Inflationsrate schmalert die Rentabilitat
zusatzlich, bis hin zum realen Kaufkraft-
verlust.

+Aber! Auch als Europder kdnnen wir
die globalen Vernetzungen nutzen’,
so Wolfgang Fai3, Fondsspezialist bei
Ravensburger Finanz. ,Staatsanleihen
missen nicht aus der Eurozone kom-
men. Die Schwellenldnder und einige
Finanzplatze, die nicht mit ihren Schul-

den zu kdmpfen haben, bieten eine viel-
versprechende Anlagealternative. Einen
Teil seiner Anlagemischung kann man
hier abdecken. Durch eine verniinftige
Kombination aus Sach- und Geldwerten
lassen sich Risiken eindammen und den-
noch gute Renditen erzielen. In unruhi-
gen Zeiten kann sich natrlich schnell
etwas andern, daher setzen wir auf Fle-
xibilitdt, um auf Marktveranderungen
ausgleichend reagieren zu konnen.

Das mussen Sie nicht selber austtifteln,
das ist viel zu komplex. Wir ermitteln
mit Ihnen, was am besten fur Sie ist und
suchen mit lhnen gemeinsam das pas-
sende Produkt. Und was die Flexibilitat
angeht: da bleiben wir flir Sie am Ball.”
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Was unsere Kunden von uns erwarten

Sicherer Uberblick

Nachdem der leidige Versicherungskram geklart ist, kann Familie
Greunke ihre Ferien ganz relaxt in Lissabon verbringen. Vater Kurt
und Mutter Gabriele flankiert von ihren S6hnen Lennart und David.

,Uber die Jahre haben sich einige Ver-
sicherungen bei uns angesammelt und
irgendwann habe ich den Uberblick
verloren’, gesteht Dr. Kurt Greunke. Als
Zahnarzt hat er schlieBlich auch Besse-
res zu tun, als sich um Versicherungen zu
kiimmern. Das hat ihm dann Wolfgang

Faif von der Ra-
vensburger Finanz
abgenommen.
Unverbindlich.
,Ja, auch so was
machen die”, lacht
Greunke und be-
tont, ,ohne Herrn
Fail} hatte ich das
nie angepackt!”

Greunkes  hatten
private und beruf-
liche Versicherun-
gen, mit denen al-
les abgedeckt war
- auch Bereiche,
die sie gar nicht
gebraucht oder die
sich Gberschnit-
ten haben. Ande-
rerseits gab es auch Licken, die ihnen
nicht bewusst waren. ,Herr Fail} hat
die Ablaufleistungen gepriift, alles neu
strukturiert und transparent gemacht.
Dann haben sie gemeinsam bespro-
chen, was unzweckmaRig oder zu teuer
war. Daraufhin wurde umstrukturiert:

Nachwuchsberater

Lehrerin, Feuerwehrmann, Kranken-
schwester, Lokomotivfihrer - alles
Schnee von gestern! Der Berufswunsch
unserer Rasselbande ist eindeutig: Be-
rater bei Ravensburger Finanz. Weil's
eben auf Augenhdhe ablauft, das
wirdigen sie alle, und so ange-
nehm familidar zugeht, was vor
allem die ganz Kleinen schatzen.

=
Wen wundert’s? Sie sind schlieBlich &

—-Tag und Nacht! -
dern konfrontiert...
Konsequenterweise lernen sie bei
uns nicht als erstes, Kaffeemaschine
und Kopierer zu bedienen, sondern
den Kundenkontakt zu pflegen: als
Models fir unsere neuen Gliick-
wunschkarten. Ein verantwortungs-
voller Job. Aber Sie sehen, unsere

mit guten Vorbil-

einiges wurde gekippt, anderes neu ab-
geschlossen. ,Diesmal aber nach MaR”
betont Greunke. So wurde zum Beispiel
eine Kapitalversicherung in einen Kapi-
tal-Fonds umgewandelt, der besser und
flexibler ist. Fiir die Praxisversicherung
wurde eine neue Risikobewertung vor-
genommen: ,Das passt jetzt auch wie-
der” so der Zahnarzt erleichtert. Seine
Frau Gabriele ist vor allem Uber die Vor-
sorge fir die S6hne froh, die mit grof3en
Schritten auf ihr Studium zusteuern. ,Fir
die Jungs haben wir neue variable Ver-
sicherungen abgeschlossen, die sie als
Rentenversicherungen weiter fihren,
oder sich ausbezahlen lassen kdnnen,
wenn sie etwas fir ihr Studium brau-
chen”.

Und weil Kurt Greunke rundum zufrie-
den war, hat er die Ravensburger Finanz
einer Mitarbeiterin in der Praxis und
auch einigen Freunden weiter empfoh-
len. ,Von allen kam positive Resonanz
- eine angenehme Bestdtigung meiner
Einschdtzung.”




